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EDITORIAL // CUPRINS // REDACTIA

Laurentiu Istrate
Director General
Austrotherm Com SRL

2013 va sta sub semnul calitatii

Dragi cititori, parteneri si colaboratori,

Anul acesta a fost unul agitat, cu doud campanii electorale (locale si
parlamentare) si un referendum, cu schimbari importante pe scena
politica, iar toate aceste evenimente au influentat si afectat toate
sectoarele economiei si domeniile de activitate, inclusiv proiectele de
reabilitare termicd si termoizolare.

2012 a fost un an in care s-a inregistrat o usoara crestere a activita-
tii Tn domeniul reabilitarii termice. La nivelul intregii piete, aceasta
crestere nu s-a regdsit in totalitate Tn calitatea lucrérilor executate sau
n vanzdrile de produse cu densitate mare, recomandate pentru rea-
bilitari. Din fericire, Tn cazul vanzdrilor de produse Austrotherm pentru
termosisteme, s-a Tnregistrat o crestere de 2,5% pentru polistirenul
Austrotherm EPS® AF8o si de 1,5% Tn cazul polistirenului grafitat
Austrotherm EPS® AF-PLUS, crestere care ne determind s privim cu
optimism anul 2013.

n acest moment, reabilitarea termica a imobilelor vechi reprezin-
ta mai mult de 50% din consumul de polistiren la nivel national. in
consecintd, rentabilitatea producatorilor depinde ntr-o masura mult
prea mare de bugetele si deciziile guvernului, primariilor si ale consi-
liilor locale privind lucrdrile de reabilitare termica a blocurilor vechi.

Pana acum, o mare parte din lucrérile de reabilitare termicd au fost
realizate cu fonduri de la primarii, contributia beneficiarilor finali ai
lucrdrilor fiind minimd. Din acest motiv, beneficiarul nu a fost inte-
resat foarte tare de calitatea lucrdrii de termoizolare si a produselor
folosite, atat timp cat totul era gratis sau foarte ieftin. Lucrurile se
vor schimba, nsd, pe viitor. Tncepénd cu 15 noiembrie 2012, se pot
depune cererile pentru lucrdrile de reabilitare termica finantate din
fonduri de la Uniunea Europeand. Odata cu demararea acestor pro-
iecte, sperdm Tntr-o mai mare rigoare din punctul de vedere al calitatii
materialelor folosite si a corectitudinii utilizdrii lor. Trebuie tinut cont
si de aspectul de bumerang al acestor actiuni. Daca firmele care pun
n operd produsele vor continua s& utilizeze produse cu caracteristici
necorespunzatoare si lucrdrile nu se vor incadra in parametrii tehnici
recomandati, la finalul lucrdrii de termoizolare firmele nu vor putea
deconta sumele respective din fonduri europene.

Asadar, accesarea si utilizarea acestor fonduri depind de
constientizarea de cdtre populatie, firme si autoritdti a importantei
executdrii corecte a lucrdrilor de reabilitare si cu produse care cores-
pund standardelor de calitate impuse de catre Uniunea Europeand.

Din partea Austrotherm si-au adus contributia:
Laurentiu Istrate

Director General Austrotherm Com S.R.L.
Roxana Ghioca - Director Comercial

e-mail: roxana.ghioca@austrotherm.ro

Elena Gogoncea - Viarketing Manager

e-mail: elena.gogoncea@austrotherm.ro

Viorel Mares - Product Manager

e-mail: viorel.mares@austrotherm.ro
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Austrotherm si-a premiat colabo-
ratorii cu o escapada in mijlocul
izvoarelor geotermale din Islanda
Austrotherm a decis sd initieze un
program anual care sa recompen-
seze cu 0 excursie intr-o destinatie
speciald colaboratorii sai care au
obtinut cele mai bune rezultate.

Casa pasivd — probeazd locuinta
Tnainte sd o cumperi. Studiu de
caz Austria

Achizitionarea unei locuinte este
o decizie importanta si presupu-
ne un cumul de factori importanti
care trebuie luati Tn considerare.

Dezvoltarea continud: o noua
fabricd Austrotherm

la data de 12.12.2012 Tn
Wittenberge din districtul
Brandenburg, a avut loc punerea
pietrei de temelie pentru noua
fabricd Austrotherm.
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CONCURS

Austrotherm premiaza
personalul de vanzari
din reteaua partenerilor

Performanta trebuie rdsplatita.
Cei mai buni meritd sd fie
recompensati  pentru  efortul
depus si rezultatele obtinute.

Acesta este unul dintre principiile
dupd care Austrotherm se
ghideazd Tn ceea ce priveste
relatiile cu partenerii sdi.

...garantia oferitd pentru
produsele Austrotherm este de
25 de ani?
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Anul acesta, Austrotherm a initiat progra-
mul ,,Austrotherm te premiaza“, scopul
acestuia fiind recompensarea persona-
lului de vanzari din reteaua de parteneri.
Produsele vizate de acest program au fost
cele din gama de polistiren expandat, si
anume Austrotherm® AF8o, AF-PLUS, A100,
A150 si A200.

A fost gandit un mecanism simplu si facil,
usor de implementat si urmarit. Astfel, can-
titatile cumulate din produsele mentionate,
achizitionate n perioada 16 iulie — 31 au-
gust 2012, au fost recompensate cu cate un
voucher cadou n valoare de 30 lei pentru
fiecare 40 m3 achizitionati. Aceste vouchere
pot fi folosite Tn orice magazin care acceptd
plata cu bonuri cadou.

Totusi, pentru validarea castigatorilor a
fost necesard indeplinirea a doud conditii:

— volumul de polistiren expandat achizitio-
nat in perioada programului s fi fost mai
mare decat media lunard achizitionata
perioada mai-iunie a anului 2012;

— partenerii sa nu fi Tnregistrat debite
restante la data de 31 august 2012.

In urma acestui concurs, 63 de distribui-
tori au ndeplinit conditiile de validare a
castigurilor, iar LAMBDA SYSTEME SRL este
distribuitorul care a realizat cel mai mare
volum de produse si a acumulat cel mai
mare numadr de vouchere, 25.

Felicitdri tuturor si urmariti in continuare
concursurile si programele Austrotherm!




INVESTITII

Evalueaza de doua ori si
termoizoleaza o singura

data

Individual, la nivel de apartament, sau
colectiv, la nivel de scara sau bloc, romanii
au intrat in febra reabilitarilor termice. Unii,
norocosi, au parte de reabilitare termica
gratuitd sau partial subventionatd, realizata
de cdtre primarii.

Pretul este, de multe ori, factorul care cantdreste cel mai mult in decizia
cumparatorului de a alege o marca in detrimentul alteia. Tns&, in cazul
celui mai mic pret de pe piatd, nu poti sd ai nicio garantie a calitdtii pro-
dusului si a durabilitdtii lucrdrii. Si atunci, ce este de facut in cazul unui
buget limitat? Renunti la calitate pentru a te incadra Tn buget? Sau gdsesti
o0 solutie pentru a avea parte de cea mai buna calitate, urmand ca banii
platiti Tn plus sd-i recuperezi din beneficiile pe care ti le aduce produsul

pe termen lung?

Altii o realizeaza din fonduri proprii. Din
pdcate, de multe ori, euforia de a avea, in
sfarsit, o casd eficienta din punct de vedere
energetic, este spulberatda ulterior de
facturile la Tncélzire care nu sunt chiar atat
de mici pe cat era de asteptat. De ce? Printre
altele, responsabilitatea o poartd si calitatea
polistirenului folosit.

Paradigma lui ,ieftin si bun”

Toatd lumea vrea produse foarte bune
calitativ, cu o duratd de viata foarte mare

si care sd fie foarte ieftine. Din pdcate,
aceasta este o utopie. Produsele de calitate
costd, acest lucru fiind valabil si pentru
polistiren. Pentru a realiza si oferi clientilor
sdi un polistiren de calitate, Austrotherm,
ca de altfel toti producdtorii care respectd
standardele europene de produs, foloseste
materie primd de cea mai buna calitate,
ceea ce Tnseamnd costuri mai mari fatd
de producdtorii care realizeazd polistiren
inferior calitativ. Pe de altd parte, un
polistiren de calitate, care oferd cea mai
eficientd izolare termica, presupune inovare
si cercetare continud, laboratoare dotate cu
tehnologie de ultimad generatie precum si
ingineri, chimisti si cercetdtori foarte buni
n domeniu, ceea ce se traduce prin alte
cheltuieli suplimentare fatd de producatorii
care doar copiazd. Cercetarea si dezvoltarea
de noi produse superioare calitativ costa.
Acestea doud sunt principalele motive
pentru care un producdtor de polistiren nu
poate oferi clientilor sai cel mai bun produs
la cel mai mic pret de pe piatd. Pe langa
aceste doud motive mai existd si altele, cum
ar fi suportul tehnic pe care producatorul il
acorda clientilor si partenerilor, personalul
de vanzdri calificat, istoria producatorului,
traditia etc.

Practic, un polistiren care respectd toate
standardele de calitate si normativele de
termoizolare costd cu 10% mai mult decat
unul care nu le respectd. Tn plus, oferd un
randament termic cu 15-20% mai mare.
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Producdtorii fantomd si concurenta neloiald

INVESTITII

Tn acest moment, pe piata polistirenului din Romania, pe l4ng4 nume cu istorie in domeniu, producétori de nivelul
Austrotherm, exista foarte multi producatori locali, mici, unii dintre ei chiar sezonieri, care lucreaza cu utilaje si
echipamente de productie inchiriate, cu personal necalificat, care produc un polistiren ieftin si de calitate indoielnica.
Acesti producdtori nu respectd standardele in vigoare, nu sunt controlati de nimeni, produsele lor nu sunt certificate
din punct de vedere al calitatii, unii dintre ei nici macar nu functioneaza legal. Din pacate, polistirenul lor ajunge pe piata
la preturi mult mai mici decat ale producatorilor care tin la calitatea produsului lor, iar cumpdrdatorii neavizati il aleg
fdrd sa stie cd tot ei vor avea de suferit ulterior, cand acest polistiren net inferior calitativ nu le va oferi termoizolarea
pe care ei 0 asteptau, iar durata de viatd a termosistemului este drastic diminuata.
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Stii ce cumperi?

Asociatia ~ Producdtorilor  de
Polistiren Expandat din Romania
(ROMEPS), asociatie din care
face parte si Austrotherm, Tsi
propune sd promoveze pe piata
din Roméania un standard de
calitate pe care sd-l respecte tofi
producdtorii si importatorii de
polistiren, precum si sd realizeze
reglementdri ale pietei, astfel
incdt consumatorii finali s&
nu aiba de suferit de pe urma
produselor  necorespunzétoare
calitativ. Recent, ROMEPS a
aderat la Asociatia Producétorilor
de Materiale de Constructii
din Romédnia (APMCR), cele
doua asociatii intensificandu-
si eforturile de a impune
producdtorilor ~de  materiale
de constructii in general, si

producatorilor de polistiren Tn
mod special, un set de standarde
in ceea ce priveste calitatea
produselor.

Totodatd aceste asociatii
garanteazd  pentru  calitatea
produselor realizate de cdtre
firmele membre.

Ca sfat, pentru achizitionarea
unui polistiren de calitate si
care respectd normativele aflate
in vigoare, trebuie verificat ca
acesta sd posede certificdrile
internationale ISO 14025,
SR EN 13163 si SR EN 13164,
certificari ce sunt Tnscrise pe
ambalaj.



CONCURS

Austrotherm si-a premiat
colaboratorii cu o escapada
n mijlocul izvoarelor geotermale

din Islanda

Tn 2011 Austrotherm a decis sa initieze un program anual care s&
recompenseze cu o excursie Tntr-o destinatie speciald colaboratorii si
distribuitorii sdi care au obtinut cele mai bune rezultate. Asa se face cd anul
acesta au fost premiati cei mai buni 10 distribuitori, cate 2 reprezentanti de
la fiecare distribuitor si 3 angajati Austrotherm au vizitat in grup organizat
Perla Atlanticului de Nord, Islanda.

Alegerea Islandei ca destinatie turisticd
Austrotherm nu este deloc intamplatoare.

Este o tard ndepdrtatd, nordicd, friguroasa
si cu o climd asprd, ce Tmbind ntr-o manierd
inegalabild vulcani, ghetari, ape geotermale
si gheizere. O tard care face fata cu succes
provocdrilor climatice, intocmai ca produsele
Austrotherm.

latd Tn ce a constat programul celor 4 zile ale
sejurului:

Ziua de joi, 21 iunie, a fost alocata drumului.
Zborul s-a desfdsurat cu escald la Berlin,

grupul Austrotherm ajungand noaptea n
capitala Islandei, unde s-a cazat la hotelul de
4 stele Radisson Blu Saga.

Vineri, 22 iunie, dupa servirea micului
dejun, grupul a plecat intr-un tur organizat
al orasului Reykjavik, ocazie cu care au fost
vizitate faimosul port si cartier 101 Reykjavik,
Biserica Hallgrimskirkja si plaja termala
de la Nauthélsvik. Nu micd a fost mirarea
vizitatorilor cand au constatat cd raul Elli6aa,
care strabate Reykjavikul, este plin cu somon.

Dupd-amiazd, ntregul grup s-a cazat la
Northern Light Inn, hotel aflat in vecinatatea
principalei atractii turistice a Islandei, Blue
Lagoon. Aici au avut parte de tratamentele
termale speciale care au fdcut celebru in
lume acest resort: masaj Silica pentru spate
si picioare, Salt glow, masaj de relaxare Blue
Lagoon. Dupd tot acest rdsfdt al simturilor
a urmat o cina festivd, o experientd culinard
servitd la restaurantul Northern Light Inn.

AUSTROtimes Nr. 7 / decembrie 2012



CONCURS

“La nici 6 luni de la debutul meu Tn acest domeniu de activitate am avut placerea unei a doua ntalniri cu partenerii
Austrotherm, si anume cea cu castigdtorii concursului de vanzdri organizat in 2011. O surpriza deosebit de pldcutd
a fost reconfirmarea fidelitatii clientilor nostri vizavi de brandul Austrotherm. Tncrederea n valorile mércii confirma
istoricul acestui parteneriat stabil si ne motiveaza sd fim si pe viitor cel putin la fel de performanti. Impresia generala:
o destinatie ineditd, bine aleasd, unde nu multi s-ar gandi sa mearga pe cont propriu. Desi un tinut rece, selenar la
prima vedere, vizitat intr-o perioada a anului Tn care noaptea este luminatd precum ziua, Islanda lasa o impresie de
caldura si confort care, In contextul nostru, pot fi asociate simplu si direct cu produsele Austrotherm”, a declarat
domnul Laurentiu Istrate, Director General Austrotherm Com SRL.

Islanda n cifre

Densitatea populatiei este de 3,1 loc./km?>.
Peste 100 de vulcani din care 30 activi.

30,5°C este cea mai ridicata temperatura
Tnregistratad.

Jumatate din suprafata Islandei este de
origine vulcanica.
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Cea de-a treia zi a excursiei a fost dedicata
drumetiilor si aventurilor. Islanda este o
tard senzationald din punctul de vedere al
privelistilor. Ghetari uimitori, formatiuni
de roci impresionante si linii de coasta
sdlbatice, toate acestea fac parte din South
Shore Adventure, un tur organizat pe care
trebuie sa-l facd orice vizitator al acestei
tari. Grupul Austrotherm a calatorit pana
la magnificele cascade Seljalandsfoss si
Skégafoss, apoi de-a lungul coastei sudice
pand la feericul sat Vik 7 Mérdal, turul
incheindu-se cu o vizitd la muzeul Skégar.

Acest muzeu addposteste si pdstreaza
patrimoniul  cultural al coastei de
sud a lIslandei precum instrumente si
echipamente folosite pe mare, cladiri vechi,

artizanat, cdrti, documente si manuscrise.
Grupul distribuitorilor Austrotherm s-a
ntors seara in capitala Reykjavik si a servit
cina la restaurantul Nautholl, iar ziua a
patra a excursiei Tn Islanda a fost rezervata
intoarcerii la Bucuresti.

Programul turistic destinat celor mai buni
distribuitori Austrotherm va continua si
anul viitor, tot ntr-o locatie din nordul
Europei, de data aceasta la Londra, la
meciul de fotbal Chelsea — Tottenham.

La succesul aventurii islandeze si-a adus
contributia si partenerul nostru de calatorii,
agentia de turism Travelstore, e-mail
office@travel-store.ro sau info@tvst.ro




Casa pasiva-probeaza locu
Studiu de caz, Austria

Fie cd vorbim despre petrol, carbuni sau gaze naturale, resursele energetice
conventionale ale Terrei sunt tot mai limitate si ntr-o continud scadere.
Asta determind cresterea pretului acestor resurse. La fel se intampld si
cu consumul energetic al firmelor sau populatiei. lar sursele alternative
de energie se afld incd la Tnceput, insuficient studiate, dezvoltate si
implementate. Tn aceste conditii, conceptul de casa pasiva este tot mai des
adus Tn discutie si luat in considerare ca alternativa a caselor clasice.

Tnainte de toate, ce este de fapt casa
pasivd? Acest tip de casd asigurd un climat
interior pldacut atat in perioada verii, cat si
n cea a iernii, fard sa foloseascd sursele
conventionale pentru rdcirea, respectiv
ncdlzirea interioarelor. Practic, pentru ca o
casd sd poatd fi consideratd pasivd, ea trebuie
sd fie perfect etansd, sd atingd si sd mentind
echilibrul termic interior cu un aport energetic
cat mai mic, max 15kWh/mp/an. Este o casa
care conservd energia si se bazeazd pe calcule
complexe.

Conceptul de locuinta de proba

Achizitionarea unei locuinte este o decizie
importantd si presupune un cumul de factori
importanti care trebuie luati n considerare,
indiferent daca ne referim la piata imobiliara
din Romania, Austria, Franta, SUA sau orice
altd tara din lume. lar decizia trebuie cantdrita
cu responsabilitate, cu atadt mai mare cu cat,
de cele mai multe ori, cumpdrarea unei case
implicd un credit pe termen lung.

Celcare doreste sd achizitioneze un autoturism
are posibilitatea de a-l testa Tnainte de a lua
decizia de cumpdrare. De ce n-ar fi la fel si Tn
cazul locuintelor? Plecand de la aceastd idee,
compania Sonnenplatz GrofRschénau GmbH a
construit un intreg sat de case pasive pe care
doritorii le pot Tncerca si testa timp de cateva
zile, Tnainte de a lua decizia de cumpdrare.

Ideea proiectului a fost lansatd de catre
Bruckner Josef, presedintele Asociatiei pentru
Turism si Revitalizarea Satului si Martin
Bruckner, primarul localitatii Grofschdnau,
n urma unui studiu de fezabilitate realizat in
2001.
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STUDIU DE CAZ

inta Thainte sa o cumperi.

Cat costa probarea unei case pasive

Locuitul de proba intr-una dintre casele pasive din localitatea GroRch6nau nu este
gratis. Pentru anul 2012, 2 nopti petrecute de o familie Intr-o casd pasivd costd
ntre 219 si 299 euro pentru un apartament sau intre 299 si 399 euro pentru o casd
Tntreagd, pretul variind in functie de perioada din saptdmana. Pentru cei care doresc
sd testeze mai bine o locuintd pasivd, 7 nopti de cazare intr-un apartament costa
779 euro, iar intr-o casd intreagd 1.049 euro.

Evident, la aceste sume de bani se pot caza de probd intre 2 si 6 persoane, avand
la dispozitie un living-room, un dormitor, o camerd pentru copil, o bucdtdrie si o
baie ce are propria sa instalatie de wellness. Totodatd, este asigurat un mic dejun
standard, precum si consiliere privind tehnica de construire a caselor pasive,
renovarea si intretinerea lor.
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STUDIU DE CAZ

5 modele de case pasive

Cei care doresc sd achizitioneze o casa pasivd
Sonnenplatz Grofschonau pot opta ntre 5
variante.

MB-Haus® Octaeder — o constructie proiectata
cu ajutorul unui expert Feng Shui, ce combind
armonios  aliniamentul caselor pasive,
tehnologiile de prefabricare si tehnicile
constructiilor durabile. Etajul are forma
octogonald neconventionald, are o buna
optimizare a spatiului si pune Tn valoare
lumina naturald pe tot parcursul zilei. Tn plus,
acoperisul este plat, astfel ca acesta foloseste
atat pentru gazduirea celulelor fotovoltaice,
cat si ca zond de relaxare.

10

Casa Buchner — o constructie realizatd n
Tntregime din lemn, ecologicd si economicd in
acelasi timp. Casa este prevdzutd cu ferestre
si usi care protejeaza Tmpotriva frigului si a
caldurii, un sistem de ventilatie controlata
ce asigurd Tn casd un climat pldcut, precum
si un sistem suplimentar de incélzire prin
pardoseald.

Fantana tineretii — acest tip de casa are un
consum de energie foarte scdzut. Podelele
sunt inintregime din lemn, inclusiv in baie, iar
sistemul de ventilatie Drexel & Weiss asigura
confort si un climat placut. Acest tip de casa
asigurd economii la costul de incalzire de
pand la 90%.

Casa Schiller—constructie solida, realizata din
blocuri de lut Wienerberger, cu o excelenta
retentie a caldurii. O casd cu o baie mare

si multiple facilitati de wellness, cu balcon
generos si 0 gradind ce se dovedeste a fi
un adevdrat paradis pentru flora si fauna
indigena.

Casa EHLIA — un imobil cu linii moderne si
clare, cu suprafete generoase de sticld, cu
un colt al parterului realizat dintr-un triplu
vitraj ce creeazd o legdturd vizuald cu lacul
din spate. Constructia este completatd cu
un cadru din metal ce functioneaza atat ca
umbreld pentru soare, cat si ca suport pentru
panourile fotovoltaice.

Ideea de a oferi locuintele n teste celor care
suntinteresatisdle cumpere s-adovedit foarte
bund, complexul de case pasive Sonnenplatz
GroBschonau fiind un real succes, iar astfel de
initiative vor continua in viitor.
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Vitan Residence, ansamblu
rezidential exclusivist

Pentru proiectele imobiliare din capitald si din marile orase ale tdrii, apropierea de
un important centru comercial, mai ales de tipul unui mall, este un aspect foarte
important pentru atragerea cumpdrdtorilor. Asa cum 1i spune si numele, ansamblul
rezidential este amplasat Tn vecindtatea complexului comercial MALL Vitan, la 5o de
metri de statia de metrou Mihai Bravu.

Informatii proiect

Nume:
Vitan Residence 2, Bucuresti

Perioadd executie:
01.07.2011 — 01.07.2013

Regim Tnéltime:
S+P+10+11E

Beneficiar investitie:
S.C. Indiana Expert S.R.L.

Proiectant general:
S.C. CMD S.R.L.

Constructor:
S.C. Vortex S.R.L.
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Complexul Vitan Residence este compus
din doud imobile ce Tnsumeazd 150 de
apartamente, cu terase circulabile ce vor fi
amenajate conform rigorilor unui ansamblu
rezidential modern. Suprafetele locuintelor
sunt generoase si rdspund cerintelor
unui target divers, complex, cu stil de
viatd modern. Astfel, pentru locuintele
de tip studio, suprafata utild incepe de la
28 m? si ajunge pand la 49 m2. Suprafata
apartamentelor cu 2 camere variazd intre
48 m? si 66 m? cea a apartamentelor
cu 3 camere este intre 91 m? si 108 m?,
iar somptuoasele duplexuri ajung cu
suprafata utild pand la 168 m2. Altfel spus,
o ofertd vastd si ganditd pentru bugetele
mai multor tipuri de cumpdratori.

Un ansamblu rezidential amplasat in
vecindtatea primului mall din Bucuresti,
adicd unul cu pretentii, nu poate ldsa
de dorit Tn ceea ce priveste finisajele,

dotarile sau anvelopa termica.
Dezvoltatorul imobiliar al acestui proiect,
RPF Development, a ales polistirenul
Austrotherm pentru izolarea termicd a celor
doud imobile. S-au folosit Tn total 60 m? de
polistiren extrudat pentru termoizolarea
teraselor si 750 m3 de polistiren expandat
cu grosimea de 15 cm pentru termoizolarea
peretilor exteriori, a intrdrilor Tn imobile
sau a casei scdrilor. Pentru punerea in
valoare a liniilor fatadelor au fost folosite
3 tipuri de profile decorative pentru fatada
Austrotherm, ce insumeaza 5.165 m liniari.
Anvelopa termica realizata cu polistirenul
Austrotherm este completatd de tampldria
din PVC cu rupere de punte termicd si
geam termopan. Toate acestea au un efect
sinergic in ceea ce priveste reducerea
costului de intretinere.

Complexul va beneficia de acces securizat
prin doud puncte, spatii verzi, parcdri
subterane si centrald termica de ultima
generatie. Terasele vor fi amenajate cu
gazon si vor putea fi folosite ca spatii de
agrement. Tn iulie 2013 complexul va fi gata
sd-si primeasca viitorii locatari.
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Dezvoltarea continua:
o noua fabrica
Austrotherm

Specialistul Tn termoizolatii, Austrotherm, construieste in 2013 1n
Wittenberge - Germania o nouad fabricd. Constructia va asigura 70 de noi
locuri de munca. Tn prima faza a lucrarilor va fi construita fabrica pentru
productia de polistiren extrudat. La sfarsitul anului 2013 se preconizeazd
producerea primelor pldci de polistiren extrudat Austrotherm.

12

La data de 12.12.2012, n localitatea
Wittenberge din districtul Brandenburg,
a avut loc punerea pietrei de temelie
pentru noua fabricd Austrotherm.

La acest eveniment au participat membrii
conducerii  Austrotherm, aldturi de
personalitdti marcante din domeniul
administrativ al regiunii.

Avandu-i  aldturi pe primarul Oliver
Hermann si administratorul Hans Lange,
domnul  Gerald Prinzhorn, director
general Austrotherm, a spus n discursul
de deschidere: ,Odatd cu deschiderea
noii fabrici suntem mult mai aproape de
piatd, asigurand astfel un transport mai
prompt cdtre clienti, pe care Ti asigurdm in
continuare de toata flexibilitatea noastra.
Aceastd fabricd ne faciliteazd, de asemenea,
exportul cdtre tdrile Europei de Nord,
Polonia si Benelux”. Domnul Prinzhorn a
mai declarat: ,,Este extrem de important
pentru noi cd aceastd fabricd va fi amplasata
n vecindtatea autostrazii 14”.
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In continuarea ceremoniei, Henning Heidemanns, secretar de stat n
Ministerul Economiei si Dezvoltarii districtului Brandenburg, a declarat ca:
»Investitia proiectatd de Austrotherm, specialistul Tn termoizolatii, creste

atractivitatea economica a districtului nostru.”

Primarul orasului Wittenberge, Dr. Oliver Hermann, a salutat de asemenea
pozitiv investitia de 40 de milioane de euro: ,,Austrotherm marcheazd pentru
regiunea noastrd un moment deosebit de important.

Tn aproximativ un an va exista in segmentul industrial de nord un centru
modern de productie a polistirenului, care va asigura locuri de muncd pentru
7o0de angajati. O hotdrare importantd, extrem de beneficd pentru Wittenberge
si imprejurimi”.

Cateva date despre Austrotherm:

Peste 800 de angajati.
Cifrd de afaceri de peste 226 mil. euro.

Dispune de 18 centre de productie de
polistiren expandat si extrudat in 11 tari.

Aldturi de sediul central din Austria,
mai are fabrici Tn Bosnia-Herzegovina,
Croatia, Serbia, Bulgaria, Polonia,
Romania, Slovacia, Ungaria si Turcia.
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n prima faza a lucrarilor, va fi construits
fabrica pentru productia de polistiren
extrudat Austrotherm.

Halele si cladirile administrative se vor
intinde pe o suprafatd de 114.000 mp.
Antreprenorul general pentru lucrdri este
Unger Steel Group.

La sfarsitul anului 2013 se preconizeaza

producerea primelor pldci de polistiren
extrudat.
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ANALIZA

Rezultate

Austrotherm

2012 Si

predictii
2013
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Privind din perspectiva volumelor
de produse vandute, putem spune
cd anul 2012 a fost unul bun pentru
Austrotherm. Au crescut volumele
pentru toate categoriile de produse
comercializate, Tn conditiile Tn care
Austrotherm a fost nevoitd sd facd
fatd concurentei neloiale a multor
producatori sezonieri de polistiren
ieftin si de slaba calitate. Asa cum
rezultd si din graficul aldturat
ne-am consolidat pozitia Th TOP-ul
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Sfarsitul de an este momentul Tn care tragi linie si faci
bilantul. Calculezi, analizezi, identifici lucrurile bune
care s-au intamplat, dar si cauzele rezultatelor mai
putin bune. Totodatd, analiza anului care tocmai se
incheie 1ti ofera prilejul sd realizezi previziuni pentru
anul ce urmeazd, dar si sd iei decizii strategice si sa faci
planul de actiune pentru anul urmator.

promoveazd calitatea produselor si
a serviciilor atasate. Cea mai micd
crestere, de 9%, a avut-o categoria
de polistiren expandat, iar cea mai
mare crestere, 61%, au inregistrat-o
profilele pentru fatade, lucru care
dovedeste o mai mare preocupare
a dezvoltatorilor si restauratorilor
pentru designul exterior alimobilelor.

Din totalul volumelor rulate de
Austrotherm in anul 2012, 72%

Crestere in 2012 fata de anul anterior pe
categorii de produse

EPS +9%

furnizorilor de polistiren nregistrand
o crestere de cotd de piatd pentru
XPS, produs unde detinem
aproximativ 28% dar si pentru EPS
unde cota noastrd de piatd este
de aproximativ 14%, si credem fin
continuare n consolidarea cotelor
de piatd pentru companiile care

XPS
+22%

au fost derulate prin intermediul
distribuitorilor, 13% au  fost
contractate direct de constructori, tot
13% au mers la export, iar restul de
2% cdtre alti producdtori. Bucurestiul
si zonele limitrofe reprezintd 1n
continuare principala zond de
vanzare a polistirenului extrudat

Austrotherm, 31,91% din vanzdrile
companiei fiind realizate in Capitald
si in llfov, iar 14,85% fiind realizate
la export. Dintre judetele tdrii, cele
mai mari vanzari Austrotherm au fost
nregistrate in Constanta, 6,10%.

Tn ceea ce priveste previziunile pentru
anul 2013, acestea sunt optimiste,
dar moderate. Austrotherm se
asteapta ca si anul viitor sa fie unul
de crestere, dar nu spectaculoasa.

Volumele de polistiren expandat
si extrudat vor avea cresteri de o
singurd cifrd, doar pentru profilele
de fatadd am prevdzut o crestere de
23%. Altfel spus, 2013 va fi un an de
consolidare a pozitiei Austrotherm pe
piata produselor pentru termoizolatie
din Romania.
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ECHIPA

Prezentarea echipei de
vanzari Austrotherm

—

Roxana Ghioca - Director Comercial
Data nasterii: 07.01.1979

CV pe scurt: A absolvit Facultatea de
Drept din cadrul Universitatii Spiru
Haret. S-a aldturat echipei Austrotherm
la 1 februarie 2012.

Roxana este casatoritd de 8 ani si are o
fetita de 2 ani si 9 luni. Este pasionatd de
calatorii, arheologie si sport.

Cosmin Damoc - Area Sales Manager
Data nasterii: 28.04.1980

CV pe scurt: Absolvent al Universitatii
Romano-Americane,  Facultatea de
Turism Intern si International. Membru al
echipei de vanzari Austrotherm din apri-
lie 2007.

Cosmin are ca hobby-uri motociclismul,
pescuitul si excursiile montane.

Daniel Badinschi - Area Sales Manager
Data nasterii: 02.07.1974

CV pe scurt: A studiat Stiinte Juridice
Tn cadrul Universitatii de Vest si este
licentiat n Drept. Este membru al echipei
Austrotherm din iulie 2009.

Daniel este cdsatorit de 12 ani si are
doi baieti, unul de 10 ani si altul de 3
ani. Marea pasiune a lui Daniel este sd
schieze.

Lucian Turcu - Area Sales Manager
Data nasterii: 28.08.1975

CV pe scurt: in echipa Austrotherm
din anul 2010, este specializat n
Managementul Afacerilor.

Lucian este cdsatorit de 12 ani, este tatal
a doi baieti gemeni cu varsta de 9 ani, iar
printre pasiunile lui se numdra fotbalul, te-
nisul de cdmp, Thotul, schiul si cdldtoriile.
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Viorel Mares - Product Manager
Data nasterii: 27.08.1978

CV pe scurt: A absolvit Universitatea
Tehnica de Constructii Bucuresti, specia-
lizarea Inginerie Mecanica. Lucreaza in
Austrotherm din februarie 2011.

Viorel este casatorit de 5 ani si este
proaspatul tatic al unui baietel de 3 luni.
Printre pasiunile lui se numdra sportul,
cdlatoriile si filmele vechi.

Dan Dragomiricd - Area Sales Manager
Data nasterii: 23.09.1977

CV pe scurt: Absolvent al Univ. Transilvania,
specializare Tehnologie Constructoare de
Masini si al Univ. de Petrol si Gaze, speciali-
zarea Management Administrativ. Face parte
din echipa Austrotherm din aprilie 2008.

Dan este césatorit de 8 ani, are o fetitd de 2
ani si 5 luni, iar ca hobby amintim fotbalul,
schiul, motociclismul si Formula 1.

Florin Ciucureanu - Area Sales Manager
Data nasterii: 22.02.1979

CV pe scurt: Este absolvent al
Universitdtii Transilvania din Brasov,
specializarea Mecanicd Find. Face parte
din echipa Austrotherm din 1 aprilie
2012.

Florin este c&satorit de 5 ani si are o fe-
tita de 2 ani si 10 luni. Pasiunea pentru
pescuit a mostenit-o de la bunicul sau.

Radu Vdcaru - Area Sales Manager
Data nasterii: 06.07.1968

CV pe scurt: S-a aldturat companiei
Austrotherm Tn 2002 si este specializat in
Ingineria si Managementul Calitétii.

Radu este cdsdtorit de 21 ani, are 3 copii

cu varste de 20, 18 si 10 ani. Inca din copi-
ldrie are ca hobby cdlatoriile.
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Sarbatorile de iarna au nevoie de caldura.
Un An Nou fericit cu Austrotherm!
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Austrotherm Com SRL

B-dul luliu Maniu nr. 598; 061129; Bucuresti
Tel.: 021.317.12.27/ 28/ 29

Fax: 021.317.12.31

e-mail: office@austrotherm.ro
www.austrotherm.ro




